n° 53 - ago'95

Conselho Nacional de Transito
decide sobre alienacao

tre particulares, ocorréncia que
tem sido a responsavel por
uma verdadeira avalanche de
processos judiciais que abarro-

~ ATA DA 17° REUNIAO ORDINARIA

__ REALIZADA EM 1° DE AGOSTO DE 1995

lembrar a fodos da indiscutivel
necessidade de estarmos uni-
dos em torno desta entidade.
A prépria evolugdo dos

- NOssos. frabalhos

. tem mostrado, de
_ forma clara e pre-

ais uma grande con-
quista de nossa Classe
recente decisdo do Conselho
Nacional de Tran-
alienacdo fiduci-
aria, como mos- ‘As m::n_tr horus do dIa primeiro do més de ugosto de mII novecanlos e no-_
d ventae clnco, no Edificio Anexo Il do Ministério da Justica, Brasilia, Distrito e
_ Federal, apés constatar a existéncia de quorum regulamentar, o Senhor deremos atingir
cado no quadro | .
e ilustra esta casdos senhores Conselheiros: Orlando Moreira da Silva, Marcelo Perrupato
qu e Silva, Eliaquim Dumcucana Felisberfo, Garson Anfénlo Romanel o .fose' ; R s
_ MdrioResende . - _ Vocé discorda?
Al e _ ' Por isso,
; r}.do que . AssuNl'O Allanqq:uo F!duclﬁriu. Ralaior CQnseIhelro José Mércio Rese
tal decisGo repre- O Relator apresentou o Parecer CONTRAN n° 070/95. Apresentado o Pare- =
_ cer e o voto do Relator foram os mesmos aprovados a unanimidade. Assim [ Congresso Brasi-
tGo somente o re‘,  dica da Secretaria de Seguranca Publica do Estado de Sao Paulo e tam- leiro. que ja fem
forcodo que alei
_ vame de alienacdo fiducidria no Cerlificado de Registro de Veiculo (CRV) detalhamento
pe cialsi gniﬁ cado f? ex!giro respectivo confrato devidamente raglsfrado no Caritério de Regish'o quase comp leto
sua divulgagdo,  Presidente a encerra determinando a lavratura desta ata, que apos a
‘vagdo serd assinada por Sua Senhorid e por of gramadas para
ros os Estados cu- Cascavel.
jos DETRANs expe-
gistro de Veiculos, para auto-
maoveis com alienagdo fiduci-
do contrato no Registro de Ti-
fulos € Documentos.
tem elevado alcance social,
pols com o registro do contra-
me no Certificado, ficard mui-
to mais dificultada a fransferén-

M esta consubstanciada na
sito, emrelagdod
_ ~ cisa, que juntos po-
fra o texto publi-
Presidente KASUO SAKAMOTO Iniciou a presente Reunido com as presen-  metas até entdo i-
 nimagindveis.
matéria.
_ toma vulto o nosso
sente apenas e
. sendo decide o Conselho. como j&a houvera concluido a Consultoria Juri-
" bém a DAN/CTI/DENATRAN, que o DETRAN deverd, paraginscrigaodogra-  Nesta edicdo um
j& previa, tem es-
de Titulos e Documentos. Esgotada a pauta da presente Reunido, o Senhor i
~_ das atividades pro-
pols aindia sao ra- SUO SAKAMOTO, Presidente do Conselho
dem seus Cerhflcodos de Re-
arig, exigindo o prévio registro
Como se sabe, a medida
to e com a meng¢do do grava-
cia fraudulenta do veiculo en-

Tom o} PoderJudscmno em qua-
se todos os Estados do Pais.

Para que vocé possa in-
formar ao DETRAN do seu Esta-
do sobre essa importante de-
cisdo adotada pelo Conselho
Nacional de Transito, estamos
publicando aintegra, de acor-
do com o Didario Oficial da
Unido, de 11 de agosto de
1995, sexta-feira.

Ao divulgar esse docu-
mento importante, voltamos a

Sinceramente,
serd um pecado ndo aprovei-
tar o conteddo profissional des-
ses 3 dias do Il Congresso.

Afinal, onde vocé vai po-
der se informar, discutir e escla-
recer suas davidas nas dreas
de Titulos e Documentos e Pes-
soas Juridicas de uma sé vez?

Com certeza, na cidade
de Cascavel, de 15a 17 de no-
vembro préoximol!!!

Atfé lal
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ICongressotem
programa sob wedida...

Qualidade e objetividade acima de tudo. Esses os principais propositos do nosso
Il Congresso Brasileiro de Titulos e Documentos e de Pessoas Juridicas.

Por essa razdo, vocé vai investir pouco tempo para tirar muito proveito de todos
os temas que vao compor o programa. Porque tudo sera abordado de forma pratica,
Unica maneira de vocé conseguir eliminar todas as suas dividas.

Leia cuidadosamente e cerlifique-se de que, sem duvida,
este @ o melhor programa que vocé pode fazer para o seu futuro profissional.

1511 -

19 3(} hs ' -- 17/11 - 900/10 30hs . :
Sessao Solene de Abertura - -- Matncula de Pessoas Jur:dtcas
-{ no Centro Cultural de Cascavel . l * onse Torquato dos Santos '
-- . . 10:30/11:00 hs '
16111 - g 00/10 30 hs --,Coffee break

- 1100112 30hs ' -
~ Titulos e Documentos: alternat:va .
para o Registro de Imdveis -
'Fredenco Henrique Vlegas de L|ma -

~ Alienacao Fiducidria '
~ Dr. José Roberto Ferreira Gouvea
. 10:30/10:40hs .
O "Cartorio do Futuro"

- Apresentagao da Exposngao ' - 12:3014:30hs -~ =
. 10:40/11 OOhs - ~ Almogolvre =
' 'iCoﬁee—break . = - 14:30/16: OGhs _jj'j .
. 110012 30hs _ . Trabalhos apresentagaoldebates o
~__ Visita Técnica Momtorada - o 16:00/16: 30hs.. >
- ao "Cartério do Futuro" ~ Coffee-break
- 1230/1430hs . 1630/1800hs e
- Almogo livre Resolu;:oes de Cascavel
. 1430/1600hs - Final dos trabalhos

118:00/18:30hs

. Pessoas Juridicas _ o
Encerramento oficial do II Congresso

o José Nadi Néri.

= - 1600/1630hs  Brasileiro de TD e PJ
o Coffee-break - 20:30/01.30hs
- 16:30/18:00 hs Jantar de Despedlda

com a apresentacao de Show
~ Espetacular com o conhecido -
~ humorista e imitador da TV brasﬂelra -
SERGINHO LEITE ; - '

- Besponsabmdade ob;et:va -.
__ Gilberto Valente da Silva
- 20:30/22:00hs

- Sessao Publica
 TD eficdcia e vantagens
- Jose Marla Sl\nero

OUL30 MA3CO

- pmmmﬂo.aaﬂawﬁeswe,mmapmé_m. .

a encarar decidida e
positivamente o seu fu-

Nesse video
voceé vai teruma visdo

Durante o Il Con-
gresso Brasileiro de Ti-

DO iNdtitlt0
PAA VOCE!

fulos e Documenfos e
de Pessoas Juridicas
vocé terd o privilégio
de assistir ao video "O
Brasil dos TD e PJ", que
foi preparado especi-
al e exclusivamente
para o Nosso encontro.

panor@mica dos Regis-
tros de Titulos e Docu-
mentos e de Pessoas
Juridicas de varias par-
tes do Pais, bemn como
um depoimento de al-
guns colegas. Esse de-
poimento vai ajudd-lo

turo profissional.

Chegando o
material do Il Congres-
so as suas mdaos ndo
hesite. Confirme imedi-
atamente a sua parti-
Cipag¢do. Vocé jamais
se arrependerd!
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Frederico Henrique Viegas de Lima - Advogado com Pds-
Graduagao e Doutorado na Espanha. Professor da UnB. Autor
de inimeras obras ligadas aos Servicos Registrais e Notariais.
Membro do Conselho Editorial da Revista do |RIB. Tem atuado
como conferencista em congressos nacionais e internacionais.

José Nadi Néri - Titular do Registro Civil das Pessoas Juridicas
em Belo Horizonte. Bacharel em Filosofia e em Direito. Pds-
Graduado em Direito Comercial. Professor de Direito Comercial
da UFMG. Tem realizado véarias conferéncias sobre a area
profissional em que atua.

José Torquato dos Santos - Bacha-
rel em Direito. Responsével pela rea de
Registro Civil das Pessoas Juridicas do
3° Registro de TD e PJ da Capital
paulista, onde atua desde 1969. Profe-
riu palestras e conferéncias em varias
entidades e clubes de servigo sobre te-
mas ligados a Pessoas Juridicas.

NOS PROXIMOS DIAS,
AO RECEBER MATERIAL DO
Il CONGRESSO BRASILEIRO,
NAO PERCA TEMPO:
CONFIRME SUA PARTICIPACAO.
SEJA PELO ATRAENTE TEMARIO
OU PELO PROGRAMA TAO COMPLETO
= A UM PRECO INACREDITAVEL =
SERA UM GRANDE PECADO
VOCE PERDER ESSE EVENTO.
AVISE SEUS COLEGAS
& FORME UM GRUPO.
TODOS TERAO VANTAGENS
£ INCONTAVEIS BENEFICIOS.

. guie nclul nomwes
de dlta expressao'

Gilberto Valente da Silva - Advogado.
Juiz de Direito aposentado. Ex-juiz titular
da 12 Vara de Registros Publicos da Capi-
tal paulista. Autor de inimeras obras. S6-
cio Honorario do IRIB. Presidente do Con-
selho do Instituto de Ciéncias Aplicadas.
Autoridade reconhecida nacionalmente
em Direito Registral.

José Roberto Ferreira Gouvéa - Advo-
gado. Procurador de Justica aposentado.
Ex-Curador de Registros Publicos em
S.Paulo. Foi Assessor do Ministro da Jus-
tica e presidiu o Conselho Nacional de De-
fesa do Consumidor. Hoje & o Coordena-
dor dos TD e PJ da Capital paulista.

Como vocé pode confirmar, profissionais
de larga experiéncia e prestigio estarao
com vocé durante o Il Congresso.

MAIS UMA PRESENCA
ILUSTRE: SERGINHO LEITE

No Jan-
tar que mar-
card o encer-
ramento do Il
Congresso
Brasileiro de
Titulos e Do-
cumentos e
de Pessoas
Juridicas uma
presenca que
fard a alegria
de todos os
colegas e dos
acompa-
nhantes. Nin-
guém menos
do que Serginho Leite. Nome que dispensa
maiores apresentacdes, ja que tem partici-
pag¢do constante nos principais programas
da TV brasileira, gracas as incontaveis imi-
tagoes e ao humor inteligente que faz a
alegria de milhdes de telespectadores. Ele
vai estar com vocé numa noite imperdivel.

RTDBrasil
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ONDE ESTA O SUCESSO?
E SO QUERER OUVIR!

Atire a primeira pedra aquele de nés
que nunca olhou um cliente como o cha-
to que exige, "perturba", cobra e enche a
paciéncia nos momentos mais inoportu-
nos.

Observando bem, os momentos ino-
portunos em que o cliente nao deveria
aparecer ou sequer telefonar sdo quase
todos porque estamos sempre repetin-
do: "esse cara aqui, justamente agora?"

Alguns de nés poderiam complemen-
tar dizendo que o Servigo Registral seria
perfeito nao fosse esse "mal necessario"
chamado cliente.

As vezes, achamos mesmo que o
mundo seria maravilhoso e a nossa vida
muito mais doce sem a existéncia daque-
le “cara" para o qual os nossos Servigos
foram criados.

Loucura ou nao, esse comportamen-
to esta longe de ser exclusividade nos-
sa. Ele é facilmente encontravel em pe-
quenas, médias e grandes empresas
nacionais e até multinacionais.

Espera ai, antes de respirarmos ali-
viados porque todo o mundo faz o mes-
mo é bom lembrar que:

- E o cliente que paga a nossa fatu-
ra, isto é, instalagdes, agua, luz, telefo-
ne, salarios e beneficios, impostos, etc.,
etc., etc...

- O consumidor, incluindo o dos nos-
sos servigos, estd cada vez mais bem
informado e consciente dos seus direi-
tos. O PROCON que o diga!

- Toda empresa que em algum mo-
mento teve um desempenho financeiro
de bom a excelente investiu na satisfa-
¢3o da sua clientela como a tnica forma
de chegar la.

E nés, queremos ser regra ou exce-
¢ao?

O pior surdo...

Lembra daquela estéria do pior
cego? Esta aqui é parecida, sé que o
que o sujeito ndo queria era ouvir. Esse
sujeito somos todos nés que "nao esta-
mos" quando o cliente telefona ou "aca-
bamos de sair" quando ele aparece.

Supondo que todos queremos ser ex-
cegao a regra pouco lucrativa de ignorar
o cliente, vamos comeg¢ar mudando esse
comportamento, Daqui para a frente, por
obra e graga do nosso saudavel desejo
de sucesso, o surdo vai passar a ouvir.
Ouvindo com atengédo o cliente, direta-
mente, e também através dos funciona-
rios que o atendem, a metade dos nos-
sos problemas estara resolvida. A outra
metade resolver-se-a quando finalmen-
te passarmos a agao, aproveitando tudo
o que vem do cliente: reclamagdes, di-
cas, sugestoes, informagdes, etc.

Surpreso? Entédo saiba que as maio-
res e mais bem sucedidas empresas no
mundo inteiro investem verdadeiras for-

tunas em pesquisa de mercado s6 para...
ouvir o cliente! Esta é a férmula de su-
cesso dos grandes lideres de mercado:
dar ao cliente o que ele precisa ou dese-
ja.

E s6 os préprios clientes podem nos di-
zer como satisfazer as suas necessida-
des. E o que eles vém tentando fazer ha
muito tempo, e de graga, aos nossos
ouvidos de mercador.

O som do sucesso

Tudo bem, o sucesso depende de saber-
mos o que o cliente quer. Mas como des-
cobrir os seus desejos e necessidades
se ele jA nem nos procura mais e se, pen-
sando bem, é uma figura cada vez mais
rara no Registro de Titulos e Documen-
tos?

O unico jeito de saber o que o clien-
te quer é perguntar a ele. Claro que va-
mos ter que sair de trds de nossas me-
sas e do conforto de nossas salas
climatizadas. Mas, se serve de consolo,
os grandes administradores daquelas
empresas que continuam a crescer anos
a fio passam mais de 50% do seu tempo
no mercado, ouvindo os clientes o
interagindo com eles. Isso significa que
nem sempre o sucesso dos outros é "pura
sorte" como gostamos de justiticar quan-
do pensamos nas nossas dificuldades.
Mas significa, também, que podemos fa-
zer o mesmo e obter éxito igual.

Portanto, a boa noticia é que é pos-
sivel, é facil e ndo custa nada tentar. E
possivel, sim, ter retorno financeiro a
partir, simplesmente, da nossa disposi-
¢do em ouvir. Todas as empresas que
dispéem de um Departamento de Aten-
dimento ao Cliente ja descobriram isso.

As reclamagdes mostram que o nos-
so servigo nao esta funcionando adequa-
damente e o cliente € o mais indicado
para nos dizer por qué.

Mas ao emprestarmos 0 nosso ouvi-
do ao cliente veremos que reclamar nao
€ “tudo o que ele sabe fazer”. Ele tem
idéias, sugestdes e até pesquisa a con-
corréncia para nés. Os seus pedidos de
informagdes sao fantasticos para indicar
o caminho daquilo que o mercado quer
ou precisa. E, naturalmente, ele quer um
atendimento personalizado: é o compre-
ensivel desejo humano de ser mais do
que uma cifra no nosso livro-caixa.

Crescimento rima com bom atendi-
mento

O que fazer de tudo o que ouvimos
dos nossos clientes? Depois de dar aten-
cao as reclamagoes e sugestoes, além
de sair a campo e perguntar o que pode-
mos fazer para obter a satisfagdo deles
COM 0S NOSSO0S Servigos Nao vamos en-
cerrar o expediente. Agora é que ele

comega.

Somando os dados obtidos junto ao
cliente com o nosso bom senso, ja te-
mos elementos suficientes para praticar
o mais avangado tipo de marketing, ou
seja, aquele que vai eleger o atendimen-
to e a satisfagao do cliente como a meta
prioritaria do Registro de Titulos e Docu-
mentos.

Oferecer o melhor atendimento alia-
do ao menor prazo, por exemplo, pode
ajudar a tirar o cliente do altimo lugar na
fila dos nossos Servigos.

Aqui, alguns de nés poderéo protes-
tar, uma vez que servigos, prazos e pre-
¢os sdo exatamente iguais em todos os
Registros de Titulos e
Documentos.

E exatamente esse o ponto. Quan-
to mais o nosso “produto”e prego se pa-
recem com os da concorréncia maior a
necessidade de nos diferenciarmos dela,
oferecendo o famoso “algo mais” ao nos-
so cliente.

Para imaginar o que seria esse algo

mais somos obrigados a repensar todo o
nosso Servico. Quem atende o telefo-
ne? Ou deveriamos perguntar quem o
“desatende”? Nossa equipe estd bem
treinada e motivada para oferecer o aten-
dimento esperado, prestar as informa-
coes solicitadas, interagir com o cliente
para descobrir as suas necessidades e
oferecer as melhores solugdes? Quais
0s servigos que podem ser melhorados
e 0s prazos que podem ser ainda meno-
res do que os exigidos por lei?
Outros de nés podem pensar: “tudo isso
é muito bom mas nao funciona na minha
cidadezinha, onde ninguém registra nada
em Titulos e Documentos.”

Sera que ja tentamos e testamos
estas idéias o bastante para podermos
dizer, honestamente, que nao funcionam?
O atendimento personalizado inclui a di-
vulgagao dos servigos disponiveis. Ja-
mais precisamos de um computador an-
tes de conhecé-lo e saber o que ele po-
deria fazer por nés. Sera que os nossos
clientes potenciais conhecem a varieda-
de de atos registraveis em Titulos e Do-
cumentos e a eficacia e seguranca que
podemos oferecer aos seus documen-
tos? Quantos advogados, imobiliarias,
empresas e contadores existem na sua
cidade e regiao? Quantos vocé ja visi-
tou? Quantos visita regularmente?

facil, basta a nossa disposicdo e
nao custa nada tentar. O Unico perigo
verdadeiro € acomodarmo-nos 2 inércia:
“sempre fizemos assim, por que mudar
agora?” Porque os tempos mudaram, os
clientes e a concorréncia também. E mais
do que isso, porque a satisfagao ao cli-
ente tem retorno garantido, em cresci-
mento para o nosso Registro de Titulos
e Documentos.
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FALANDO
COM OS
CLIENTES
Da CIDADE

Do colega Jordelino
Olimpio de Paula, da cidade
paulista de Caraguatatuba,
recebemos a carta a seguir
transcrita, bem como o recorte
do jornal local reproduzido ao
lado.

A iniciativa adotada por
esse colega mostra que todos
devemos estar atentos para
aproveitar as oporfunidades de
"falarmos" com a comunidade e
com nossos clientes potenciais.

"Sr. Presidente,

Tentando emprestar maior
dinamismo ao RTDPJ que assumi-
mos em abril/93, pelo presente
solicitamos nos seja enviado, se
possivel, o folheto "8 Mofivos”,
editado em 89/91.

Na oportunidade, mais
uma vez parabenizamos o
trabalho realizado, especialmen-
te pela brilhante idéia da publi-
cacgdo sobre a Lei 9.042/95, o
qgue achamos tdo oporfuno que
tomamos a liberdade de copiar,
mandando publicar em jornal
de nossa cidade. Afenciosa-
mente, Jordelino O. de Paula,
Caraguatatuba, SP".

COMUNICADO

AOS ADVOGADOS, CONTADORES, DESPACHANTES
e PUBLICO EM GERAL

O Bel. Jordelino O. Paula, Oficial do 2. Cartorio - SERVICO
NOTARIAL E REGISTRAL desta Comarca, COMUNICA que a
Lei Federal 9042/95 (DOU de 10/05/95) dispensou a publicagdo no
Di4rio Oficial, de atos constitutivos de pessoa juridica para regis-
tro, com o que o registro e regularizagdo das sociedades civis, asso-
ciagdes e fundagdes, ficard muito mais 4gil e econdmico. Para qual-
quer outro esclarecimento, dirigir-se ao 2. Cart6rio, Av. Prestes Maia, -
56, Centro, ou pelo fone/fax 22-4381.

¢ ‘.‘llt, RI0 | e "“

v - ] . “.“ ! nl" ‘.' V_* A e s e
; TaRELIAY ; 22 CARTORIO

i SERVICO NOTARIAL £ DE REGISTROI

.MOMWiL\ADE()HCIAL 1

T0PEGISTRO |
gﬁ% E DOCUMENTOS [

R PROCURAQUES. TESTAME . e
b Mlmmf&m: R

'&4 84% ‘
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PARA DIVULGAR 0 Il CONGRESSO

Este foi o antincio publicado pelo colega Jordelino Olimpio de Paula, no Jornal da Praia,
da cidade de Caraguatatuba, SP. A informagdo veiculada desperta o inferesse dos cli-
enfes potenciais ao mesmo tempo em que oferece a oporfunidade de relembrar a fo-
dos os servigos prestados ao publico. Um verdadeiro servigo de utilidade publica.

Com esta edi-
¢dao do RTD Brasil,
vocé esta receben-
do um cartaz sobre o
nosso Il Congresso
Brasileiro de Titulos e
Documentos e de
Pessoas Juridicas.

Em papel cou-
ché, nas dimensoes
aproximadas de 65 x

44 cm, esse bonito
material foi produzi-
do e impresso em
quatro cores por cor-
tesia da Prefeitura
Municipal de Casca-
velque, dessa forma,
confirma integral
apoio dao nosso
eventode 15a 17 de
novembro préximo.

Afixe-o0 em lu-
gar visivel ao publi-
co usudrio dos seus
servicos. A um sé
tempo vocé estara
ajudando a divuigar
o Il Congresso, além
de deixar claro para
seus clientes o cui-
dado que tomacom
sua atualizag¢ao pro-

fissional que, em dl-
tima analise, traz
sensiveis beneficios
exatamente ao usu-
ario do seu Servigco
Regisiral.

Vamos Ig, entre
no clima do Il Con-
gresso. E ndo deixe
de confirmar a sua
participagaolll

RTDBrasil
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Os EFEITOs DA NOTIFICACAO

Processo n° 01/93
1° Vara de Registros Publicos

Vistos etc.

O MM. Juiz de Direito da Dé-
cima Sétima Vara Civel da Capital
comunica a este Juizo, para as de-
vidas providéncias, que o Cartério
de Registro de Titulos e Documen-
tos promoveu a notificagdo do
Consulado Geral da Republica Fe-
deral da Alemanha, quando a or-
dem dada no processo n° 2.289/91
era para que o oficio registrado fos-
se encaminhado diretfamente pela
parte.

Com a devida vénia ao llus-
tre Magistrado subscritor do oficio,
entendo ndo existir qualquer irregu-
laridade ou falta funcional por par-
te de Serventudrio ou Servidor do
Cartério de Registro de Titulos e
Documentos.

Como jé salientado no pro-
cesso n° 84/92, desta Vara, em ter-
mos processudis, a notificagdo & o
ato pelo qual se dé ciéncia a al-
guém de que deve praticar ou dei-
xar de praticar um ato, diferente da
infimacdo que & a ciéncia que se
da a adlguém de um ato processual
ocorrido (Moacir Amaral Santos). A
notificagdo dd a comunicagdo de
conhecimento (razdo da infti-
magdo), mas hd um plus que & a
provocagdo de atividade, positiva
ou negativa, de outrem. Ex.: dendn-
cia do contrato de locagdo.

A noftificagcdo, assim, contém
exteriorizagcdo de acontecimento
do espirito (vontade, representa-
¢30) e produz efeito "exlege" ou "ex
voluntate", ou seja, no plano do di-
reito material, a notificagdo ndo é
negdcio juridico, embora ato juridi-
co, e no plano do direito registrario
€& negodcio juridico, de eficacia ex
voluntate, criando relagdo juridica
entre o notificando e o registrador.

A notificagdo pura comuni-
ca conhecimento. Estabelece pla-
no sobre o qual se exerce, ainda
que em cardter eventual, os deve-
res de afirmacdo e de prova, e no
qual se apuram as consequéncias
da ciéncia do notificado e de sua
conduta. A notificacdo que comu-
nica vontade &€ menos frequente,
mas também suscita atitude do
notificado.

Em geral, a notificagdo con-
tém afirmagoes (comunicagdes de
conhecimento) e gera liame entre
guem criou o documento e aquele
a quem se dirige, que ndo pode ale-
gar ignordncia. Dai porque o emi-
nente José Maria Siviero, Titular do
Terceiro Cartério de Registro de Ti-
tulos e Documentos da Capital, em
sua obra '"Titulos e Documentos e
Pessoa Juridica - Seus Registros na
Pratica", salienta que a noftificacdao
é feita para fazer prova de recebi-
mento ou de se ter dado conheci-

mento, de maneira incontestavel,
do conteudo ou teor de qualquer
ato juridico levado aregistro, fazen-
do-se dessa maneira, inequivoca
constata¢do de que o notificando
recebeu o documento que Ihe foi
enviado, dele tomando ciéncia de
todo o feor e provando-se, quan-
do necessario, qual foi o teorde que
tomou conhecimento.

A Serventia & alheia ao con-
teddo infrinseco do instrumento exi-
bido a registro, desde que licitos.
Pouco importa, assim, ao Serventu-
ario que o documento tenha sido
expedido por autoridade judicidriq,
mesmo porque nada impede que
o interessado opte pelo registro e
subsequente notifica¢cdo pelo Car-
torio de Registro de Titulos e Docu-
mentos, surtindo os efeitos especifi-
cados pela legislacdo especifica.
Ao entregar a diligéncia & parte,
atribuiu-se, naturalmente, a esta a
opc¢do da forma, sem que se possa
cogitar, por parte da Serventia, erro
de conduta ou desrespeito & ordem
judicial.

Assim, inexistindo razdo para
instauragdo do procedimento dis-
ciplinar, determino arquivamento
destes autos.

PR.L

Sa@o Paulo, 3 de fevereiro de
1993.

Kioitsi Chicuta

Juiz de Direito.

Eey Crabalho podk dar Samba..
ou melhor, um belo tango!

Exatamente isso!
Vocé prepara seu
trabalho para o Il Congres-

so, apresenta e defende
durante o encontro e co-
meca a ficar mais perto do
inédito prémio: ida e volta
a Buenos Aires com direito
a acompanhante!

Importante destacar
que os trabalhos nao terao
qualquer espécie de julga-
mento para receber o
prémio, ja que todos sdo
trabalhos de carater profis-
sional e representam a
opinido e a visdo de seu
autor.

1. Escolha o assunto
emTD e PJ;

2. Limite seu trabalho
a 6 paginas datilografadas;

3. Remeta ao IRTDPJB
até o dia 30/09/1995.

E comece a ensaiar
0s primeiros passos do seu
préximo tango!
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